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Аннотация. В данной статье исследованы вопросы правового регулирования инвестици-
онных соглашений в цифровой экономике в период усиленного развития технологий. Экономи-
ческие и политические императивы сочетаются с технологическими инновациями, чтобы 
стимулировать рост цифровой экономики, причем уровни роста особенно высоки в развиваю-
щихся странах. Стратегия этого роста должна определяться частным сектором, направ-
ляться правительством и анализироваться гражданским обществом и академическими кру-
гами. За последние десятилетия одним из наиболее примечательных явлений в международном 
инвестиционном праве стало необычайное увеличение количества заключенных соглашений, 
касающихся защиты или либерализации иностранных инвестиций, где особую роль играют 
предоставляемые государствами режимы для инвестиционной деятельности и положение ино-
странных инвесторов. Тем не менее основы для этих действий отсутствуют с определения- 
ми, концепциями и показателями цифровой экономики, которая в настоящее время несколько 
не упорядочена. Основной целью статьи является раскрытие сущности цифровой экономики, 
двусторонних инвестиционных соглашений, инвестиционной деятельности, криптоактивов, а 
также вопросов совершенствования понимания токенов и криптовалюты, включения их в со-
глашения с точки перспектив развития цифровой экономики в соответствии с новыми приня-
тыми нормативно-правовыми актами Республики Узбекистан.
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рование криптовалюты, информационные технологии, электронная коммерция, токен, блок-
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RAQAMLI IQTISODIYOTNI RIVOJLANTIRISHDA INVESTITSIYA SHARTNOMALARINING 
O‘RNI VA ULARNING ICHKI DARAJADA AMALGA OSHISHI

Inamdjanova Elnora Elbekovna,
Toshkent davlat yuridik universiteti

“Xalqaro xususiy huquq” kafedrasi o‘qituvchisi

Annotatsiya. Ushbu maqolada texnologiyalarni rivojlantirish davrida raqamli iqtisodiyotda 
investitsiya shartnomalarini huquqiy tartibga solish masalalari o‘rganilgan. Iqtisodiy va siyosiy 
imperativlar texnologik innovatsiyalar bilan birlashtirilib, raqamli iqtisodiyotning o‘sishiga yordam 
beradi, o‘sish sur’atlari, ayniqsa, rivojlanayotgan mamlakatlarda yuqori. Ushbu o‘sish strategiyasi xususiy 
sektor va hukumat tomonidan boshqarilishi hamda fuqarolik jamiyati va ilmiy doiralar tomonidan 
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ko‘rib chiqilishi kerak. So‘nggi o‘n yilliklarda xalqaro investitsiya huquqidagi eng diqqatga sazovor 
o‘zgarishlardan biri xorijiy investitsiyalarni himoya qilish yoki liberallashtirish bo‘yicha tuzilgan bitimlar 
sonining favqulodda ko‘payishi bo‘ldi. Bunda davlatlar tomonidan taqdim etilgan investitsiya rejimlari 
va xorijiy investorlarning pozitsiyasi muhim rol o‘ynaydi. Biroq bu harakatlar uchun asoslar hozirda juda 
chalkash bo‘lgan raqamli iqtisodiyotning ta’riflari, tushunchalari va ko‘rsatkichlari bilan yetishmayapti. 
Maqolaning asosiy maqsadi raqamli iqtisodiyotning mohiyatini ochib berish, ikki tomonlama investitsiya 
shartnomalari, investitsiya faoliyati, kriptoaktivlar, shuningdek, tokenlar va kriptovalyutalar, shu 
jumladan, bitimlar nuqtai nazaridan tushunishni takomillashtirishdir. 

Kalit so‘zlar: raqamli iqtisodiyot, ikki tomonlama investitsiya shartnomalari, kriptovalyutani 
tartibga solish, axborot texnologiyalari, elektron tijorat, token, blokcheyn, aktivlarni boshqarish, kapital, 
xorijiy investorlar.
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Abstract. This article explores the issues of legal regulation of investment agreements in the 
digital economy in a period of enhanced technology development. Economic and political imperatives 
are combined with technological innovation to drive the growth of the digital economy, with growth 
rates particularly high in developing countries. The strategy for this growth should be private sector 
driven, government driven, and reviewed by civil society and academia. Over the past decades, one 
of the most remarkable developments in international investment law has been the extraordinary 
increase in the number of agreements concluded regarding the protection or liberalization of foreign 
investment, where the investment regimes provided by States and the position of foreign investors 
play a special role. However, the foundations for these actions are missing with the definitions, 
concepts, and indicators of the digital economy, which is currently in quite a mess. The main purpose 
of the article is to reveal the essence of the digital economy, bilateral investment agreements, 
investment activities, crypto assets, as well as issues of improving the understanding of tokens and 
cryptocurrencies, including them in agreements from the point of view of the prospects for the 
development of the digital economy in accordance with the new adopted regulatory legal acts of the 
Republic of Uzbekistan.

Keywords: digital economy, bilateral investment agreements, cryptocurrency regulation, information 
technology, e-commerce, token, blockchain, asset management, capital, foreign investors.

случаев сторонами этих соглашений, как 
и прежде, являются развитые страны, из 
которых происходят инвестиции, и разви-
вающиеся страны, которые их получают. 
Двустороннее регулирование предостав-
ляет определенные гарантии того, что 
принципы инвестирования, предусмо-
тренные соглашением, будут соблюдать-
ся независимо от будущих изменений в 
стране-партнере, включая изменения в за-

Введение
В настоящее время двусторонние инве-

стиционные соглашения широко призна-
ны странами всех регионов. Первоначаль-
но такие соглашения заключались только 
между развитыми странами, но сегодня 
они все чаще подписываются между раз-
вивающимися странами, развивающими-
ся странами и странами, переходящими 
к рыночной экономике. В большинстве 
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конодательстве. Также важно, чтобы в со-
глашениях был определен порядок разре-
шения споров относительно толкования и 
применения договоров между договари-
вающимися странами. 

Однако все еще остается неурегули-
рованным вопрос признания и наличия 
цифровых инвестиций и их включение в 
соглашения между государствами, в ко-
торых прогрессивно идет переход к циф-
ровой экономике. Республика Узбекистан 
активно ведет политику развития циф-
ровой экономики и об этом свидетель-
ствуют Указ Президента Республики Уз-
бекистан «Об утверждении Стратегии 
«Цифровой Узбекистан-2030» и мерах 
по ее эффективной реализации», Поста-
новление Президента Республики Узбе-
кистан «О мерах по развитию цифровой 
экономики в Республике Узбекистан», 
Постановление Президента Республики 
Узбекистан «О мерах по организации дея-
тельности крипто-бирж в Республике Уз-
бекистан», приказ директора Националь-
ного агентства проектного управления 
при Президенте Республики Узбекистан 
«О внесении изменений и дополнений в 
Приложение №  1А Положения о порядке 
лицензирования деятельности крипто-
бирж».

Указ Президента Республики Узбеки-
стан «О Стратегии развития Нового Узбе-
кистана на 2022-2026 годы» от 28 января 
2022 года в главе III освещает вопросы 
ускоренного развития национальной эко-
номики и обеспечения высоких темпов 
роста, уделяя особое внимание процессам 
привлечения иностранных инвестиций, 
улучшения инвестиционной привлека-
тельности, развития внешнеэкономиче-
ских связей и предпринимательства. Циф-
ровой ИТ/ИКТ сектор является ядром 
цифровой экономики, но утверждается, 
что масштабы цифровой экономики вы-
ходят за рамки этого, охватывая набор 
новых цифровых бизнес-моделей. При из-

мерении цифровой экономики возникают 
проблемы, связанные с нечеткими грани-
цами, низким качеством данных, пробле-
мами ценообразования и невидимостью 
большей части цифровой деятельности. 
Некоторые аспекты регулирования инве-
стиционной деятельности были исследо-
ваны в трудах таких отечественных юри-
стов, как С.С.  Гулямов, Х.Р. Рахманкулов, 
К.К. Рашидов, И.Р. Рустамбеков, Ш.Н. Рузи-
назаров, Б.Б.  Самарходжаев, З.С.  Убайдул-
лаев, С.С. Бозаров, К.З. Алимов, С. Сафаров 
и другие. Под гарантиями прав инвесто-
ров И.Р.  Рустамбеков понимает создание 
определенных условий, позволяющих 
участникам инвестиционных отношений 
независимо от субъективных факторов 
всегда осуществлять инвестиционную де-
ятельность. Соглашаясь с этим мнением, 
подчеркнем, что под гарантиями понима-
ются конкретные обязательства, взятые 
на себя государством в связи с осущест-
влением инвестиций.

Материалы и методы  
Методологической основой данно-

го исследования был выбран широкий 
спектр способов научного исследования в 
том числе: сравнительно-правовой, струк-
турный, системно-правовой, логический 
анализ и др. Сравнительно-правовой ме-
тод является одним из конкретных спо-
собов применения общенаучных методов 
в исследовании правовых цифровых яв-
лений в инвестиционной деятельности. 
Его применение является строго систем-
ным, целенаправленным в любом ис-
следовании. Благодаря его применению 
становится возможным выявить общее, 
особенное и единичное в правовых систе-
мах современности, а также возможность 
предложить новые механизмы регулиро-
вания инвестиционной деятельности при 
цифровизации.

Результаты исследования
По мнению Л.С.  Звягина, общие меры 

скрывают значительную неравномер-



YURISPRUDENSIYA / 3 / 2022ISSN 2181-1938 109

12.00.03 – FUQAROLIK HUQUQI. 
TADBIRKORLIK HUQUQI. 

OILA HUQUQI. XALQARO XUSUSIY HUQUQ

ность, так как потребуется отдельное ис-
следование возможностей, препятствий и 
мер передовой практики, которые необ-
ходимы для реализации этого потенциала 
цифровой экономики для оказания значи-
тельного воздействия на развитие [11]. 

Необходимо отметить, что блокчей-
ны, наиболее известные своей ролью в 
создании криптовалют, таких как битко-
ины, которые революционизируют спо-
собы финансирования своих предприя-
тий предпринимателями в сфере высоких 
технологий. Некоторые ученые называют 
эти продажи токенов первоначальным 
предложением монет или ICO, и они стали 
очень популярными, а некоторые их про-
дажи длятся всего несколько секунд. 

Термин «ICO» (Initial Coin Offerings) – 
это еще одна форма криптовалюты, кото-
рую компании используют для привлече-
ния капитала [12].

Следует отметить, что токены подраз-
деляются на виды:

1. Платежные токены, то есть крипто-
валюты, которые могут быть использова-
ны как договорное средство платежа.

2.  Продуктовые токены, которые соз-
даны тем или иным определенным проек-
том, после чего используются как оплата 
за услуги или товары в проекте.

3.  Токен как ценная бумага, которая в 
дальнейшем гарантирует право владения 
долей в компании, а также получения ча-
сти прибыли компании.

Через торговые платформы ICO инве-
сторы получают уникальные «токены» 
криптовалюты в обмен на свои денеж-
ные вложения в бизнес. С помощью мо-
дели сбора средств ICO стартапы могут 
привлекать капитал, выпуская токены на 
блокчейне (список записей, защищенных 
с помощью криптографии), а затем рас-
пределяя токены в обмен на финансовый 
вклад. Эти токены, которые могут пере-
даваться по сети и продаваться на биржах 
криптовалют, могут выполнять множе-

ство различных функций, от предостав-
ления владельцу доступа к определенной 
услуге до предоставления им права на 
получение дивидендов компании. В зави-
симости от функции токены могут быть 
классифицированы как служебные токе-
ны или токены безопасности.

Этот уникальный токен функциони-
рует как денежная единица, которая дает 
инвесторам доступ к определенным функ-
циям проекта, запущенного компанией-э-
митентом [13]. При продаже токенов ор-
ганизаторы проекта продают цифровые 
токены представителям общественности, 
чтобы финансировать развитие техноло-
гий будущего. Возник активный вторич-
ный рынок токенов – криптовалютные 
биржи, разбросанные по всему миру, они 
предлагают платформы, на которых токе-
ны покупаются и продаются, часто с рез-
кими колебаниями цен. 

Захватывающий рост продаж токе-
нов заставил некоторых утверждать, что 
эти продажи просто служат для недобро-
совестных людей новым инструментом 
для обмана потребителей, что привлека-
ет внимание регулирующих органов по 
всему миру. Однако более тщательный 
анализ показывает, что токены на осно-
ве блокчейна представляют собой широ-
кий спектр активов, которые принимают 
различные формы [14]. Некоторые из них 
являются очевидными инвестиционны-
ми инструментами и дают их владельцам 
экономические права, такие как часть 
любой прибыли, полученной от проекта. 
Другие несут с собой право использовать 
и управлять технологией, которая разра-
батывается за счет средств, полученных 
от продажи токенов, и может представ-
лять собой начало нового способа созда-
ния и финансирования мощных техноло-
гических платформ. 

По своей сущности блокчейны – это 
децентрализованные базы данных, под-
держиваемые сетью компьютеров. За счет 
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использования криптографии с откры-
тым и закрытым ключом строгих правил, 
они основываются на определенном коде, 
известном как механизмы консенсуса. 
Более того, блокчейны хранят устойчи-
вые к взлому аутентифицированные дан-
ные и дают возможность пользователям 
совершать нестандартные транзакции. 
Блокчейны впервые появились для об-
легчения передачи децентрализованных 
цифровых валют, которые опираются на 
Интернет, цифровые активы, такие как 
биткоины. 

К примеру, в Законе об изменении гла-
вы 12 Кодекса Делавэра, касающегося до-
ступа к цифровым активам и цифровым 
счетам, цифровым активом считаются: 
данные, текст, электронные письма, до-
кументы, аудио- и видеозаписи, изобра-
жения, звуки, контент социальных сетей, 
коды, медицинские записи, записи меди-
цинского страхования, исходные коды 
компьютеров, компьютерные программы, 
программное обеспечение, лицензии на 
программное обеспечение, базы данных, 
включая имена пользователей и пароли, 
созданные, сгенерированные, отправ-
ленные, переданные, совместно исполь-
зуемые, полученные или сохраненные 
электронными средствами на цифровом 
устройстве [15].

В данной системе сведений хранят-
ся записи о том, кому принадлежат эти 
цифровые активы, определяемые в лю-
бой момент времени без необходимости 
в централизованном посреднике. Од-
нако технология блокчейн полезна не 
только для цифровых валют. Известный 
финансист С.  Клэрсон считал, что с тех-
нической точки зрения блокчейны мо-
гут использоваться для управления пе-
редачей традиционных активов, таких 
как акции, облигации и даже настоящие 
объекты собственности [16]. Таким об-
разом, под токеном следует понимать 
деньги, современные монеты (криптова-

люта), используемые в обращении, они 
являются разменными деньгами, как и 
бумажные банкноты. Токены обладают 
сильной функцией конфиденциальности, 
так как они работают как деньги без вме-
шательства какой-либо другой стороны 
в каждую транзакцию между двумя сто-
ронами. Конфиденциальность защищает 
деньги от вмешательства со стороны бо-
лее влиятельных третьих лиц, то есть там, 
где права собственности не сильны, кон-
фиденциальность требуется для защиты 
активов и разрешения торговли.

Примером инвестиционного токена 
является токен, запущенный Blockchain 
Capital – ведущей венчурной компанией 
в индустрии блокчейнов, с номинальной 
стоимостью, равной 1 долл. США, с огра-
ничением не более 10 млн токенов. Дер-
жатели токенов имеют право на прибыль, 
полученную фондом на профессиональ-
ном уровне, а привлеченный капитал бу-
дет использован для инвестирования в 
10-20 компаний или проекты на основе 
токенов, примерно по 500 тыс. долл. за 
сделку. Успешные продажи токенов, как 
правило, сосредоточивают владение токе-
нами в руках нескольких покупателей. На-
пример, Iconomi – новый финансовый сер-
вис, компания, работающая за пределами 
Словении и позволяющая каждому созда-
вать свои собственные инвестиционные 
фонды, состоящие из других токенов на 
основе блокчейна [17]. 

Новые технологии устраняют барьеры 
и значительно снижают стоимость вы-
пуска, торговли и управление продажей 
ценных бумаг, активов по всему миру. Лю-
бое лицо с доступом к Интернету и ком-
пьютером теперь может представлять 
эту ценную бумагу как токен. Более того, 
из-за отсутствия посредников и трансна-
ционального характера блокчейна, эти 
инвестиционные токены может купить в 
любой стране любое лицо, имеющее под-
ключение к Интернету [18]. Программ-
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ное обеспечение позволяет разработчи-
кам использовать технологию блокчейн 
для создания инвестиционных токенов и 
участвовать в публичных предложениях 
одновременно, потенциально – в каждой 
юрисдикции по всему миру.  

Токены, основанные на блокчейне, об-
ладают разными характеристиками. В до-
полнение к включению требований, кото-
рые не соответствуют системам на основе 
блокчейнов, ограничения на передачу, 
которые применяются к наиболее попу-
лярным исключениям, будут иметь об-
ратный эффект, ограничивая способность 
потребителей получать доступ к цифро-
вым технологиям нового поколения [19]. 
Результатом является неопределенная 
нормативная среда, в которой продавцы 
токенов не имеют разумного пути к со-
блюдению требований.

В зарубежной практике можно наблю-
дать, что, к примеру, в Австрии «Инициа- 
тива интеллектуальных и цифровых ус-
луг» направлена на продвижение проек-
тов инновационного сервиса, где инициа- 
тива имеет два основных направления. 
Первое – «Индустрия 4.0», предлагаю-
щая такие услуги, как системы монито-
ринга новых бизнес-моделей на основе 
данных датчиков и сетевых систем. Вто-
рое – «Блокчейн», что делает его возмож-
ность безопасного управления данными 
и обмена ценностями во всех областях 
применения и прозрачно, децентрализо-
ванно и без «посредников». Финансирова-
ние обычно предоставляется в виде гран-
тов. Кроме того, австрийская программа 
Benefit продвигает исследования и раз-
работки в области ИКТ, продукты и услу-
ги, направленные на улучшение качества 
жизни пожилых людей и помощь, чтобы 
они жили независимо как можно дольше. 
Наконец, «ИКТ будущего» – это программа 
финансирования Австрийского федераль-
ного министерства транспорта, иннова-
ций и Technology (BMVIT) для содействия 

развитию сложных технологий и иннова-
ции в ИКТ, связанных с областями приме-
нения и социальными проблемами [20]. В 
программе поддерживаются инновации 
в области ИКТ различными способами, 
австрийским предприятиям и исследова-
тельским центрам предлагается быстрый 
и легкий доступ к финансированию иссле-
дований. 

Таким образом, на примере разви-
тых стран мы видим, что всевозможные 
«Фонды венчурного капитала» поддер-
живают инвестиции венчурного капита-
ла в фирмах с высоким уровнем дохода и 
потенциалом роста. Они финансируются 
за счет сочетания национальных и меж-
дународных частных инвесторов с целью 
поддержки инновационных стартапов. 
Похожая программа «Смарт и Старт» под-
держивает создание и рост новых пред-
приятий в цифровой экономике, что яв-
ляется еще одни свидетельством того, как 
важно правильное регулирование циф-
ровых инвестиций на государственном 
уровне с учетом интересов инвесторов.

Экономические и политические импе-
ративы сочетаются с технологическими 
инновациями, чтобы стимулировать рост 
цифровой экономики, причем уровни ро-
ста особенно высоки в развивающихся 
странах. Стратегия этого роста должна 
определяться частным сектором, направ-
ляться правительством и анализировать-
ся гражданским обществом и академиче-
скими кругами. За последние десятилетия 
одним из наиболее примечательных яв-
лений в международном инвестиционном 
праве стало необычайное увеличение ко-
личества заключенных соглашений, каса-
ющихся защиты или либерализации ино-
странных инвестиций, где особую роль 
играют предоставляемые государствами 
режимы для инвестиционной деятельно-
сти и положение иностранных инвесто-
ров [21]. Тем не менее основы для этих 
действий отсутствуют с определениями, 
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концепциями и показателями цифровой 
экономики, которая в настоящее время не 
упорядочена. 

В процессе развития рассматриваемо-
го бизнес-сектора институт двусторон-
них соглашений направлен на создание 
относительного баланса интересов всех 
категорий участников инвестиционных 
отношений, а также на стимулирова-
ние инвестиций для обеспечения их ре-
гуляторными механизмами в генезисе 
правовых отношений. Ранее такие дву-
сторонние соглашения назывались согла-
шениями о защите капиталовложений, но 
позже они стали называться «соглаше- 
ниями о поощрении капиталовложений 
и взаимной защите». Этот факт говорит о 
том, что здесь отдается приоритет инве-
стиционным стимулам, а их защита имеет 
второстепенное значение.

Анализ результатов исследования
Двусторонние инвестиционные со-

глашения могут стимулировать приток 
иностранных инвестиций множеством 
способов. Один из них - установление чет-
ких, кратких и реальных правил в двусто-
ронних соглашениях, которые улучшают 
инвестиционный климат и тем самым 
укрепляют взаимное доверие между госу-
дарствами. Следует также отметить, что 
двусторонние инвестиционные соглаше-
ния не только обязывают стороны прини-
мать конкретные меры, чтобы побудить 
своих граждан вкладывать капитал в дру-
гую страну, но и привлекать иностранные 
инвестиции, технологии и опыт в согла-
шениях.

Таким образом, из двусторонних инве-
стиционных соглашений вытекают следу-
ющие задачи:

- обеспечение и поощрение инвестиро-
вание капитала граждан и компаний дру-
гой договаривающейся стороны на терри-
торию принимающей страны;

-  обеспечение высоких стандартов 
обращения с капиталом для иностран-

ных инвесторов, включая справедливый, 
равноправный и недискриминационный 
режим, подразумевающее создание наи-
более благоприятного национального ре-
жима;

-  обеспечение правовой защиты в со-
ответствии с международным правом и 
гарантиями инвестиций, в частности пе-
ревода и экспроприации средств, включая 
стандарты компенсации, подлежащей вы-
плате, и, таким образом, уменьшение воз-
можности произвольной национализации;

-  обеспечение доступа к международ-
ным средствам разрешения конфликтов в 
случае конфликта;

-  регулирование вопросов, которые 
иностранные инвесторы считают важны-
ми, но не регулируемыми на уровне на-
ционального законодательства принима-
ющей страны, и тем самым обеспечивают 
более надежный, открытый и прозрач-
ный, а значит, стабильный, ясный и проз- 
рачный правовой режим для иностранных 
инвесторов;

- создание благоприятных условий для 
страхования политических рисков (это 
может отразиться на снижении страховых 
взносов);

- дать возможность странам, переходя-
щим к рыночной экономике, предостав-
лять гарантии иностранным инвесторам 
при проведении ими правовых реформ и 
тем самым способствовать успеху этих ре-
форм;

-  обеспечение защиты интеллектуаль-
ной собственности как формы прямых 
иностранных инвестиций [22]. Это осо-
бенно важно для инвесторов в области 
высоких технологий и в некоторых обла-
стях услуг, основанных на активах, таких 
как патенты и авторские права. 

Особый интерес при изучении дву-
сторонних соглашений о поощрении 
и взаимной защите инвестиций меж-
ду Республикой Узбекистан и другими 
странами представляет проблема реа-
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лизации двусторонних инвестиционных 
соглашений и в целом объема междуна-
родных договоров. В юридической лите-
ратуре нет единого толкования понятия 
«объем международных договоров». Не-
которые ученые используют эту кате-
горию, не выделяя ее как самостоятель-
ный термин. Анализ различных точек 
зрения на рассматриваемую проблему 
позволяет сделать вывод, что действие 
любого международного соглашения 
включает:

-  личная сфера, описывающая предме-
ты договора;

-  площадь объекта с указанием пред-
мета договора;

-  площадь помещения, свидетельству-
ющая о сроке действия контракта в про-
странстве;

- временной интервал с указанием сро-
ка действия контракта.

Касательно объема двусторонних ин-
вестиционных соглашений стоит указать, 
что предметом соглашений о поощрении 
и взаимной защите инвестиций, заклю-
чаемых Республикой Узбекистан с дру-
гими странами, является экономическое 
сотрудничество в области иностранных 
инвестиций. Особого внимания заслу-
живает своевременность двусторонних 
инвестиционных соглашений. Здесь не-
обходимо правильно различать понятия 
«вступление в силу» и «реализация». «Реа-
лизация» означает начало срока действия 
договора. Обычно вступление договора в 
силу совпадает по времени с началом его 
применения. Однако на практике это вре-
мя иногда может быть несовместимым. 
В некоторых случаях вступивший в силу 
договор может вообще не применяться, 
поскольку предусмотренная для него си-
туация не возникает. По этой причине при 
применении норм договора важно опреде-
лить не только факт заключения догово-
ра и способ его выражения, но и факт его 
вступления в силу.

На основе исследования, мы можем 
прийти к выводу, что важной особенно-
стью двусторонних международных дого-
воров и соглашений о взаимной защите 
инвестиций является то, что они не име-
ют обратной силы [23]. Известный пра-
вовед Т.Н. Мамедов в своей работе «Влия-
ние прямых иностранных инвестиций на 
развитие экономического сотрудничества 
стран СНГ» отмечал, что страны должны 
быть готовы к изменениям, которые про-
исходят на сегодняшний день и вид инве-
стиций может обрести совсем другую сущ-
ность. 

Выводы
На основании вышеизложенного мож-

но сказать, что в настоящее время наблю-
дается тенденция к перемещению ино-
странных инвестиций от национального 
правового регулирования к международ-
но-правовому регулированию. Об этом 
свидетельствует значительное увеличе-
ние количества двусторонних соглаше-
ний о поощрении инвестиций и взаим-
ной защите. Международные соглашения 
не могут самостоятельно регулировать 
все сферы взаимодействия иностранно-
го инвестора и государства. В этом им 
поможет обычное международное право 
и деятельность международных судов 
и арбитражных органов по разрешению 
инвестиционных споров. Решения та-
ких органов служат фактором развития 
международного инвестиционного права 
как теоретически, так и в практическом 
аспекте.

Таким образом, двусторонние инвести-
ционные соглашения, являясь признан-
ными фактически всеми государствами, 
являются экономически важными до-
кументами и обеспечивают принципы 
инвестирования и права инвестора, то 
есть их миссия заключается в поощре-
нии иностранных инвестиций в развива-
ющиеся страны путем предоставления 
дополнительных гарантий иностранным 
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инвесторам, а также в предоставлении 
технических услуг для улучшения инве-
стиционного климата в принимающей 
стране, добавив криптовалюты и токе-
ны в качестве признаваемой инвести-

ции между договаривающимися государ-
ствами. Все это будет служить правовому 
обеспечению цифровых инвестиций и 
регулированию инвестиционной деятель-
ности в цифровой экономике.
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